
 

No client should be left behind.  That’s why the SECNAP SpammerTrap® delivers the most advanced 
protection from spam, viruses and mail‐borne malware in three simple ways to meet the widest range of 
client needs.  From the SpammerTrap appliance, to hosted SpammerTrap service, to a virtual private 
SpammerTrap you can manage for your clients—we guarantee the flexibility, scalability and convenience 
they need.   Exclusively from SECNAP.   Exclusively through our Channel One Partners. 

     Cybercrime advances relentlessly.  Your security solutions should, too. SM 
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VViirrttuuaall                      
AApppplliiaannccee    

                    This Software as a 
Service option provides the 
performance, accuracy and 
features of our function‐rich 
appliance—with the convenience 
of a hosted service.  Operating 
from our redundant data centers, 
there is no hardware for your 
clients to purchase or maintain.  
 

Who’d have thought that such a 
convenient solution could support 
as many as 25,000 email users? 
(Or that virtual clustered options 
could support an unlimited user 
community?)

                   MMaannaaggeedd  
                              SSeerrvviiccee    
                   SECNAP Channel One 
partners can even offer clients 
the industry’s most advanced 
email security solution as a 
managed service, through a 
dedicated Virtual Appliance on 
the SECNAP network.  Partners 
pay a low monthly fee while 
expanding their user 
communities, then only for the 
number of users under 
management.   

All three options leverage the same next‐generation technology that has 
made SpammerTrap the favorite secret weapon of clients (and their 
solution providers) everywhere! 
 
‐ Tomorrow’s Technology Today, Info Security Products Guide 2009 
‐ Global Product Excellence Award 2009, Info Security Products Guide 
‐ Hot Product, Everything Channel 2008 
‐ Best Anti‐Spam Product of 2008, Network Products Guide  
‐ The King of Spam Filters, SC Magazine 2008 

877 ‐NOSPAM4U
www . s e c n ap . c om/pa r t n e r s / po r t a l

                    HHaarrddwwaarree    
                                AApppplliiaannccee    
                    Seven robust appliance 
models are available to meet the 
dynamic needs of organizations 
from SMBs to global enterprises.  
  

 SME Appliances – 
Enterprise‐class features 
scaled to small and mid‐
sized businesses. 

 ENT Appliances – Full‐
functioned and powered 
for enterprises. 

 GEM Appliances – 
Enhanced hardware 
platform for global 
enterprises. 

Clustered configurations can support 
an unlimited number of email users. 

OOnnee  AAddvvaanncceedd  SSoolluuttiioonn    
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